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i Ftre titulaire d’un diplome de niveau 8 (BEP/CAP) ou
i d’une équivalence de niveau 4.

Toute 'année sur entretien et en fonction des places dis-
i ponibles.

i La formation associe des savoirs théoriques et pratiques
i permettant de :
i mettre en valeur et approvisionner le rayon, conseiller et
i accompagner le client dans son parcours d’achat.

Réceptionner et suivre les commandes,

La formation propose 960 heures au total:

i - 440h de cours. Possibilité¢ de cours hybrides (validés par
i le Conseil de Perfectionnement)

- 560h de stage pratique.

Les méthodes pédagogiques : cours théoriques en présen-
tiel ou en distanciel, exercices d’application, mises en situa-
tion.

i Les modalités d’évaluation : diagnostiques, formatives,
i écrits et oraux blancs.

La formation peut étre adaptée aux personnes en situation
de handicap.

i Diplome de niveau 3, par bloc de compétences, qui permet
! d’acquérir une qualification professionnelle dans le domaine de
la vente.

i Placé(e) sous la responsabilité¢ d'un chef de rayon ou d’un res-
i ponsable de point de vente, participer a la réception et au
i stockage des marchandises en réserve. Approvisionner les
rayons et veiller a leur attractivité, accueillir le client, identifier
i ses besoins et mettre en avant les qualités des produits.

i Hote(sse) de caisse, Vendeur(euse) en magasin...

Intégrer une 1 BAC PRO Technicien Conseil-Vente ou 1%¢
BAC PRO Commerce.
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